Programme de formation
EMBARQUER LES DECIDEURS DANS

MON PLAN D'ACTIONS COMMERCIAL

Cible : populations d'animateurs de réeseau de
distribution, ayant la responsabilité du developpement de
la performance commercial sans relation hiérarchique
avec les decideurs du reseau

L'enjeu de leur mission est de construire et vendre le
plan de développement de leur territoire et d'engager les
décideurs dans les actions

Realiser le diagnostic de la performance
commerciale sur son territoire et definir sa
strategie de déeveloppement

Faire adhérer a sa strategie et vendre le
plan d'actions commercial

Négocier les moyens et ressources et
obtenir lengagement des decideurs et
acteurs-cles

Les ++ de la formation

e Un format atelier de travail individuel et
collectif sur la base de situations reelles ponctue
de mises en situation individuelles, de sequences
collectives de partage et de jeux «hors
contexte»



